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Kiitahya Seramik Yonetim Kurulu
Baskam Nafi Gural, bu yil ihracat he-
deflerini aruracaklanim soyledi. “Yak-
lasik 42 tilkeye ihracat yapiyoruz. Asil
amacimuz deger olarak daha fazla ih-
racat yapmak” diyen Giiral, gectigimiz
yil 30 milyon dolar olan thracatin bu il
42 milyon dolara ulasacagim kaydet-
ti. Giiral, Ortadogu'da agirlikh olarak
Suriye ve Irak'ta iirlinlerinin satildif-
n1, Kuzey Afrika icinse durumun aym
olmadignm belirtti. Giiral'a gore, Kuzey
Afrika'ya sans yapilamamasinin ar-
dindaki en biiyiik engel, bolge tilkele-
rinin Fransa ve Ingiltere gibi siyasi ve
ticari partnerlerinin olmas.

Gelisen ekonomi ve buna bagh
olarak gelisen sektorlerin dogru poli-
tikalar siirdiirebilen insanlarin elinde
oldugu yorumunu yapan Giiral, “Dog-
ru politikalar uygulamayan ve statii-
konun disina cikamayan sektorler ge-
lisemiyor. Bu nedenle is yapma ko-
nusunda neye ihtiya¢ duydugumuzun
bilinmesi ve yeteneklerimizin gelisti-
rilmesi lazim” dedi.

En biiyiik servetlerinin “hayal
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Kutahya Porselen 42 Ulkeye
42 milyon $ ihracat hedefliyor
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Yurtdisinda showrooma
gerek yok, zaten geliyorlar
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YURTDISINDA
SHOWROOM
ACMAY!

DUSUNMUYORUL

Kdtahya Seramik
Porselen’in Istanbul,
Antalya, lzmir ve
Kitahya'da
gerceklestirilen es
ramanh showroom
aCiles torenlerine
Yonetim Kurulu
Baskari Nafl Glral ve
aibed v sahipligi
yaptL Gecuigimiz yil
10 milyon dolar olan
thracat: bu yil 42
milyon dolara
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oy ¥ hedefledikierini
belirten Gural,

) yurtdisinda
r showroom acmayi

9 dasonmedikierini
soyledi.
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Yurtdisinda showroom acmiaya sicak bakmayan Gural, bunun nedenini su sozlerle acikladi
“Daha once seramik almak icin Italya, Almanya ya Fransa'ya gidilirken simdi Tarkiye'ye
geliyorlar, Bu oralarda showroom acmaktan daha ekonomik. Biz burada hem Ortadogu’ya
hem Avrupa'ya ganibirlik hizmet etme firsati sunuyoruz. Istanbul'daki 2 showroomdan bin
Anadolu yakasinda Sabiha Gokcen Havalimani'ndan gelenler icin, diger Avrupa yakasinda

Atatirk Havalimani‘ndan gelenler icin uygqun.”

kurmak” oldugunun altin ¢izen Gii-
ral, “Anadolu’da is yapan bir firma
olarak diinyada marka olmay ba-
sarabilen bir firma olabildik Bizim
sirketimizde konusulan sey ‘bizim en
biiyiik servetimizin hayalimiz' ol-
dugudur. Ciinkii biz sadece sag-
lamlik ve dayamkhlik degil aym za-
manda zevk ve keyif Uretmek zo-
rundayiz. Bizim pazardaki rekabe-
timiz ise fiyatla degil kalite ile. Bu an-
lamda herhangi bir sikinti ¢ekmi-
yoruz” diye konustu.

Giiral, 6nceki giin 4 farkl ilde aci-
lan 5 showroom ile satistan ziyade tiriin
ramumunu amaciadiklarim belirtu. Is-
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anbul, Antalva, breper ve Kutabna'da a0

lan showroomlann toplam yatinm ma-
liyetinin 5 milyon 116 bin TL oldugunu
kaydeden Giiral, “Bizim showroomlar-
dan beklentimiz satis degil. Esas bek-
lentimiz tirtinlerimizin tiiketicilere ulas-
masi. Elimizde milyonlarca liniin cesidi
var. Farkl cesitler gormek isteyen tii-
keticilerimizi Kitahya'ya gotiiriiyor-
duk. Ancak simdi bize gelemeyenlerin
biz ayagina gidelim diisiincesi ile hare-
ket etmeye karar verdik” diye konustu.
Giiral, yil sonuna kadar 3 yeni showro-
om daha acmay: hedeflediklerini belir-
terek, yeni showroomlann Samsun,
Bodrum ve Denizli'de olacagim soyledi.

Sirketn bir sonraki hedeh ise Adana, An-

Lara v Devartsador olacak



