Porselensepeti.com Site Kurucusu Giilden Giiral

"BUYUMEYE OLDUKCA ACIK BIR SEKTOR"

orselensepeti.com'un, ilk satislari-
an 2012 nin Mart ayinda basladigmi

dile getiren Site Kurucusu Gllden
Giral, "Porselensepeti.com; kuruldu-
gu ginden bu yana, “fonksiyonel Grin-
ler; alternatif cozimler fakat her zaman
saglikl riinler” anlayisi ve blinyesindeki
genis Urln yelpazesi ile farkli yas grup-
lar ve ihtiyaclara cevap vererek evlilik
hazirliginda olanlara, ev kadinlarina,
cocuklara ve mac tutkunlarina beklen-
ti ve ihtiyaclarina yonelik hizli ¢ozdmler
sunuyor. Ayrica NG Kitahya Porselen’in
yeni koleksiyonlari disinda sadece Por-
selensepeti'ne dzel dizaynlar da fark-
Llasmasinda dnemli rol oynuyor™ diyor.
Parselen tarafinda su an pazarin lideri
konurmunda olduklarini vurgulayan Gull-
den Glral, bastz porselen olmak lzere
sotra urlnlerindeki cesitliliklerini ve 25
marka ile 3 bini askin Urln yelpazeleri-

ni musterilerin bedenisine sunduklarini
soyliyor. Bu cercevede yeni markalarla
farklilasan ve gelisen Uriin zenginligi ile
gdz dolduran Porselensepeti'nin gelis-
tikce misteri memnuniyetini de arttir-
digini dile getiren Glilden Gural, sunlari
séliiyor: "leinde bulundugumuz e-ticaret
sektorl her gecen glin buylimeye devam
ediyor. Su an Amerika'da internet lze-
rinden satis toplam ticaretin ylzde 11'ini
olustururken, Tlrkiye'de bu oran sadece
ylzde 1-2 seviyelerinde bulunuyor. Bu ve-
rilerden de anlasilacagl lzere, blylmeye
oldukga acik bir sektdr Bu sebeple, 2014
yilinda da buylimenin devam edecegini
distniyorum. Porselensepeti.corn ola-
rak ontmizdeki yil icin hedefimiz elbet-
te onceki hedeflerimizden daha blylk.
E-ticaretteki yenilikleri ve gelismeleri
takip ederek blylmeye devam edece-
giz. Amacimiz sadece Tirkiye icinde de-

gil, yurtdisinda da e-ticarette ilerleyerek
genislernek. Yurtdisindan gelen yogdun
talepler sonucu, yurtdisi gonderimlerine
de basladidirizi sevinerek ifade etmek
istiyorum."

Hizlial.com Genel Miidiirii ve Yonetici Ortagi Kaan Donmez

“SEKTOR BUYUMEYE DEVAM EDECEK”

yume yili oldugunu sdyleyen Hizlial.

com Genel Midiri ve Yonetici Or-
tagr Kaan Donmez, su degerlendirme-
leri yapiyor: "Blylime rakaminin ylzde
50'ler gibi cldukga yuksek bir oranda
gerceklestigini gbrilyoruz. Online moda
sektdrlinde birtakim zorluklar yasan-
digim gbzlemlememize ragmen tlke-
ticinin iyice tecribelenmesi ile birlikte
sektoriin blyumeye devam edecegini
dislnuyoruz. Aslinda bu sene tanik ol-
dugumuz en ilgi ¢ekici gelismelerden bir
tanesi, klasik perakendecilerin de artik
internete yatirim karari almasi ve hizla
kendi e-ticaret sitelerini kurarak satisa
baslamalari oldu. Bu gelismenin de sek-
tortin blylmesini hizlandiran bir adim
olacagindan hi¢ kuskumuz yok.” Hizlial.
com’un ise kuruldugu ilk giinden bu yana
blylimesini sirdirdiglni aktaran Kaan
Dénmez, Uye sayillarinda da satislarda da

2013 yilinin e-ticaret acisindan bi-

glinden gline artis oldugunu vurguluyor.
2014 ve 2015'in Hizlial.com agisindan
buylme ve yatinm yillari olmasini plan-
ladiklarini dile getiren Kaan Ddnmez,
sektdre farklilik katacak ve yeni bir soluk
getirecek drldn ve hizmetler yaratmay
amacladiklarin iletiyor. Altyapi ve organi-
zasyonel dedisiklik planlarini da bu amag
dogrultusunda hizla devreye soktuklarin
belirten Kaan Donmez, sunlari soyliyor:
“AYM'lerin giderek yayginlasmasi, tlke-
ticiden gordigu blyuk ilgi ile peraken-
dedeki ivme bazi sektdrlerde interneti
golgede biraktl. Ancak artik acilacak AVM
sayisinda belirli bir sinira gelindiginden
bu trendin devam etmesi cok da mumkun
gibi gérinmiyor. Dolayisiyla 2014 yilinda
¢iro siralamasinda Ust siralarda olacak
illerde yeni AVM'ler ile buylimek mum-
kin olmayabilir. Online pazarin bu sene
farklilasma adina daha fazla adim atarak
blylime yoluna gitmesi gerekiyor.”




